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Programme  

  
VALIDER  SON  PROJET                                                                               7  HEURES       

•   Qu’est  ce  entreprendre  :  définir  le  cadre  
•   Connaitre  les  différents  statuts  du  porteur  de  projet  
•   Analyser  les  contraintes  de  départ  
•   Etablir  un  business  plan  :  méthodologie  
•   Se  faire  accompagner  :  réseaux  
•   Se  former  :  formations  obligatoires  et  facultatives  

  
ETUDIER  LE  MARCHE   7  HEURES     

•   Connaitre  les  «  tendances  »  du  marché  
•   Connaitre  les  profils  des  acheteurs/  consommateurs  
•   Etudier  la  concurrence  
•   Etablir  un  prévisionnel  du  chiffre  d’affaire    
•   Etablir  un  prévisionnel  du  budget  

  
ETABLIR  LES  PREVISIONS  FINANCIERES   14  HEURES     

•   Etablir  un  plan  de  financement  initial  
•   Etablir  un  compte  de  résultats  prévisionnels  
•   Calculer  le  seuil  de  rentabilité  
•   Etablir  un  plan  de  trésorerie  
•   Etablir  un  plan  de  financement  à  3  ans  

  
TROUVER  SON  FINANCEMENT   7  HEURES     

•   Lister  ses  capitaux  de  départs  (fonds  propres)  
•   Connaître  la  levée  des  fonds  auprès  des  investisseurs  

Créer  son  entreprise  
  
  
  
  

70  heures  (7  heures  /  jour)  

Prérequis  
  

  
Etre  dans  un  projet  

de  création  
d’entreprise  ou  

installé  
  

  

Objectifs  
-­‐  Vérifier  la  faisabilité  du  projet  
-­‐  Comprendre  le  marché  
-­‐  Etre  capable  d’établir  des  prévisions  financières  
-­‐  Trouver  son  financement  
-­‐  Connaitre  le  panel  des  aides  à  la  création  
-­‐  Choisir  son  statut  juridique  
-­‐  Connaitre  les  démarches  administratives  à  réaliser  
-­‐  S’installer  
-­‐  Se  faire  connaitre  
-­‐  Les  premiers  mois  de  l’activité  :  les  bons  réflexes  
  
  
  
  
 

Evaluation  
 
Sous  forme  de  QCM  à  
chaque  fin  de  module    
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•   Connaitre  les  différents  emprunts  
  

LES  AIDES  A  LA  CREATION   7  HEURES     
•   Les  aides  financières  (fonds  propres)  
•   Les  aides  sociales  (ACCRE)  
•   Les  aides  fiscales  (exonérations/  réductions  d’impôts)  
•   Les  aides  à  l’embauche  (contrat  de  professionnalisation,  apprentissage  etc.)  
•   Les  aides  à  l’innovation  (subventions  régionales,  Bourse  french  tech,  diagnostic  innovation  etc.)  
•   Les   aides   spécifiques   (pour   les   femmes,   les   jeunes   entrepreneurs,   milieu   rural,   structures   de   l’économie   sociale   et  

solidaire  etc.)  
•     

CHOISIR  SON  STATUT  JURIDIQUE   7  HEURES     
•   Panel  des  statuts  juridiques  (EI,  EURL,  SARL,  SA,  SAS,  SNC,  SCOP,  Association)  
•   Statut  juridique  et  conséquences  fiscales  
•   Connaitre  le  statut  social  du  dirigeant  (dirigeant  salarié/  indépendant)  
•   Connaitre  le  statut  du  conjoint  (conjoint  salarié,  collaborateur,  associé)  
  

LES  DEMARCHES  ADMINISTRATIVES   7  HEURES     
•   Connaitre  le  Centre  de  Formalités  des  Entreprises  
•   Connaitre  les  modalités  de  déclaration  d’activité  et  d’immatriculation  
•   SIREN/  SIRET/  APE  
•   Connaitre  le  coût  des  formalités  de  création  d’entreprise  
  

INSTALLER  L’ENTREPRISE   14  HEURES     
•   Choisir  son  local  (chez  soi,  pépinière,  coworking,  bail  commercial,  SCI)  
•   Connaitre  les  garanties  (assurances  des  biens,  de  l’activité,  des  personnes)  
•   Préparer  ses  documents  (documents  commerciaux,  devis,  factures)  
•   Tenir  sa  comptabilité  
  

COMMUNIQUER  POUR  SE  FAIRE  CONNAITRE   7  HEURES     
•   Présentation  des  médias  
•   Créer  son  site  internet  et  le  faire  référencer  
•   Présentation  et  utilisation  des  réseaux  sociaux  (Facebook,  YouTube,  Instagram  etc.)  
  

LES  PREMIERS  MOIS  DE  L’ACTIVITE   7  HEURES     
•   Connaitre  les  points  clefs  à  surveiller  (commercial,  production,  finance,  administratif)  
•   Connaitre  l’agenda  social  et  fiscal  
•   Prévenir  les  difficultés  (Centre  d’Information  sur  la  prévention,  assurance  santé  de  l’entreprise,  gérer  les  impayés  etc.)  
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Public  concerné  
Toute  personne  dans  le  projet  de  créer  ou  reprendre  une  activité  ;  dirigeants  ;  auto-­‐entrepreneurs.     

Méthode  pédagogique  
Alternance  de  cours  théoriques  et  d’exercices  pratiques.                                                                  IOI  UU           

Intervenants  :    
Professionnels  de  plus  de  15  ans  d’expérience.    

Suivi  de  formation  
Listes  d’émargements  des  stagiaires  par  demi-­‐journée  de  formation.  
Fiche  de  satisfaction  stagiaire.  
  
  
  
  

  

Centre  habilité  

  

                                                                       

  


